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Agenda Compuware 
 

 Jan Hengeveld 

– Uniface business update 

– De stip op de horizon 

 

 Christy Hillebrink 

– Uniface Marketing, wat gebeurt er? 

 

 Ton Blankers 

– Applicatie modernisatie met Uniface 9.6 
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Uniface business : Full steam ahead 

 

 Onafhankelijke Business Unit  voor 
meer dan drie jaar (2009 – nu) 

– 8% omzet groei 

– 40% groei in nieuwe licenties 

 

 Trends 

– New business via VAR kanaal 

– Sterke groei in VAR business (60% van 
totaal Uniface) 

– Erg stabiele Maintenance Base 

– Significante win backs 
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Waar Uniface het verschil maakt … 



Uniface New Business 
 
 Vergroting commerciele slagkracht: 

– Sales 

– Client Management 

– Marketing 

 

 New Business VAR Campagnes 

 

 Product Innovatie – Uniface 10 

 

 Internationale Distributeurs 

 

 Activiteiten in emerging markets 
(Brazilie, China, ZO-Azie) 

 



Uniface Partner Programma 

 

 Partners resources en 
ondersteuning bieden om beter 
aan de behoeften van hun klanten 
te voldoen 

 

 Partners in staat stellen om een 
winstgevende business te 
ontwikkelen en vast te houden 

 

 Sterk gericht op VAR’s 

 



Program Deliverables 
Marketing Program:  
 Partner Directory (online): adds credibility and 

references 

 Dedicated VAR community (newsletters, 
communities, social media and networking 
facilities) 

 Partner Resource Center 

 

Business Program: 
 Sales / Pre-sales training 

 Business & Globalization planning 

 

Technical Program: 

 Education and modernization facilities 

 In-depth product webinars 

 On-site workshops 

 Premier VAR Support  

 



De stip op de horizon 
 

De visie: “Uniface 10” 

 

 Een nieuwe generatie ontwikkelaars 
aanspreken 

 

 Een solide toekomst voor Uniface 
bouwen 

 

 Een weg vooruit voor bestaande 
klanten 

 



It’s all about User Experience… 

 

 Useful: gets the job done, 
addresses the business 
issue… 

 

 Usable: in an efficient, 
straightforward & easy to 
learn way.. 

 

 Desirable: in an enjoyable 
and productive way.. 



Building the Vision  
 

Uniface 10 Key Features: 

 
 New Advanced Development Tool 

– User Friendly 

– Productive 

– Extremely Easy to learn 

– A true out of the box experience 

 

 New Deployment options for Business 
Critical Apps 
– for Mobile Deployment 

– for Web Deployment 

– for Cloud Deployment 

 

 Coming to you in 2013! 

 



Full Steam Ahead! 


